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מקסיקו

סקירה כלכלית

ערך: ג'וש פלג, נספח מסחרי, מקסיקו
עדכון אחרון: מאי  2008
SIERRA MADRE 215    11000 MEXICO, D.F.   TEL. 5-201-15-82 / 5-540-52-10     FAX.; 5-201-15-55 / 5-201-15-58
e-mail: mexico@moital.gov.il
1. מדיניות כלכלית ומהלכים מקרו-כלכליים
1. היסטוריה כלכלית

במשך שנים רבות שמרה מקסיקו על מדיניות של סגירות והגנה על התוצרת המקומית. מאז מלחמת העולם השנייה היא ביססה את כלכלתה על עידוד תעשיות מקומיות והציבה חומות מכס והגנות לא מכסיות על מוצרי יבוא. למרות שהתל"ג גדל בקצב שנתי של %5%-6 בשנות ה-50 וה-60, גרמה מדיניות זו למשברים כלכליים חריפים בשנים 1976 ו-1982. 

בעקבות המשבר הכלכלי ב-1982 ובעזרת עלית מחירי הנפט, מדיניות תקציבית גירעונית והלוואות בהיקף נרחב, החלה ממשלתו של הנשיא DE LA MADRID (82-88) בפתיחת השוק המקומי ליבוא ובהקטנת מעורבות הממשלה בכלכלה המקומית.

תהליך זה התחזק בתקופת שלטונו של הנשיא SALINAS (88-94) אשר הנהיג ליברליזציה ביבוא, הפריט חברות ממשלתיות ובנקים והוביל למערכת הסכמי סחר חופשי עם מדינות אמריקה כשהעיקרי שבהם הוא הסכם נפט"א עם ארה"ב וקנדה. בתקופה זו ירדה האינפלציה מ-160% ל- 9% בשנה.

לאחר חתימת הסכמי האס"ח עם צ'ילה, ארה"ב, קנדה, קולומביה, ונצואלה, קוסטה ריקה ובוליביה בין השנים 1993 ו-1995, מקסיקו הפכה להיות "יקירת העולם העסקי" והצליחה להצטרף לארגון המדינות המפותחות ה- OECD.

ב-1994 לאחר רצח מועמד לנשיאות, גירעון של 8% מהתל"ג, בריחת משקיעים, נכנסה מקסיקו לאחד המשברים הכלכליים החמורים בתולדותיה.
הממשל נאלץ לנייד את הפסו ובמהלך שנת 1995 שער הפסו ביחס לדולר הגיע לקרוב ל-8 פסו לדולר (לאחר שמספר חודשים לפני כן עמד שער החליפין על 3.4 פסו לדולר). מצב זה הביא לאינפלציה, קריסת עסקים ובשנה זו 1995 נרשם מיתון קשה שהתבטא בירידה של 6.2% בתל"ג. המערכת הבנקאית נפגעה קשה עקב אי יכולת המלווים והחברות לעמוד בהחזרי ההלוואות שלקחו לפני המשבר.

במהלך שנה זו המדינה עמדה בפני קריסה פיננסית עקב אי יכולת לקבל אשראי מהמערכת הפיננסית העולמית וכתוצאה מזה ארה"ב וקרן המטבע העולמית נלחצו לעזרתם ונתנו הלוואה בסך 20 מיליארד דולר לפתרון המשבר.

מדיניות הכלכלית המרסנת של הנשיא סדייו 1994-2000)) הביאה ליציאה מהירה יחסית מהמשבר ולהתאוששות הכלכלה. תרם לכך לא מעט הסכם נפט"א שמשך השקעות זרות בהיקפים עצומים והגדיל מאוד את סחר החוץ של המדינה עם קנדה וארה"ב. 

כתוצאה מניהול נכון של המדיניות הכלכלית, כבר ב-1996 נרשם גידול בתל"ג של 5.1% כאשר עיקר ההתאוששות מובלת על ידי היצוא.  היצוא המקסיקאי שעמד ב-1994 על כ-61 מיליארד דולר גדל לכ-214 מיליארד דולר ב-2005.

למקסיקו מערך של הסכמי סחר חפשי עם ארה"ב וקנדה (נפט"א), קוסטה ריקה, ונצואלה קולומביה, צ'ילה, ניקרגואה, בוליביה, האיחוד האירופי, אפט"א, הונדורס, גואטמלה, אל סלבדור, אורוגואי, יפן וישראל.

מקסיקו הינה חברה בארגון המדינות ה-OECD ומוגדרת בין 15 הכלכלות  הגדולות בעולם.

 

2. הכלכלה המקסיקאית במאה ה-21.

כיום נכון לנתוני הבנק העולמי מקסיקו הינה הכלכלה הארבע עשרה בגודלה בעולם עם תל"ג מעל 600 מיליארד דולר לשנה.
הכלכלה המקסיקאית היום יותר מודרנית ומונהגת  על יד הסקטור הפרטי ולא על ידי הממשלה. 
בשנת 2006 התמ"ג עלה ב-4.5% .
האינפלציה ב-1995 הגיע ל-51.97%, ב-2006 האינפלציה הסתכמה ב- 3.9%.
 

3. הכלכלה המקסיקאית בשנת 2007 
הנשיא הקודם, ויסנטה פוקס, נבחר לתפקידו ביולי 2000. נצחונו היווה  מהפך פוליטי רב משמעות שכן במשך 70 שנה שלטה במקסיקו מפלגה אחת בלבד -  ה-PRI (מפלגת המהפכה) .

הנשיא פוקס, שהרכיב ממשלה בראשות מפלגת ה-PAN (מפלגת הפעולה הלאומית) בא מאסכולה מסחרית כלכלית חופשית (היה נשיא אמריקה הלטינית של חברת "קוקה-קולה") וראה בקידום הכלכלה המקסיקאית את היעד המרכזי.
ואולם, בקדנציה של הנשיא פוקס, לא מומשו מרבית היעדים שהציב כגון רפורמות בסקטורי החינוך, האנרגיה, הפיננסי, בשוק העבודה ורפורמת מס ובכלל זה בהתקדמות לקראת משק חופשי וליברלי. הסבר חלקי לכך הוא העדר שליטה בפרלמנט, וביתר שאת מאז הבחירות ביולי 2003, עת הפסיד את הרוב המצומצם שעמד לזכותו. 

ביולי 2006 נבחר פיליפה קלדרון, מועמד של ה-PAN, לנשיא מקסיקו, אחרי התמודדות קשה מול מועמד מפלגת השמאל (PRD,) אנדרה מנואל לופז אוברדור, שהפסיד בבחירות בפער של פחות מאחוז אחד. בשנה הראשונה לכהונתו כנשיא מכסיקו, המשיך קלדרון במדיניות של כלכלה ליברלית ושווקים פתוחים, תוך התמודדות מוצלחת יותר עם פרלמנט מחולק. כך, הצליח קלדרון להעביר חקיקה חשובה שאפשרה רפורמות פנסיוניות, וכן רפורמה פיסקלית חשובה. מספר רפורמות חשובות נוספות מתוכננות לשנה הבאה, ביניהן, רפורמות במערכת המשפט, בענף האנרגיה ורפורמות בשוק העבודה. 
בנוסף, החליט קלדרון בתחילת הקדנציה שלו לשלוח את הצבא המכסיקני להילחם נגד הכנופיות העוסקות במעבר הסמים במקסיקו . על אף שהחלטה זו זכתה בתמיכה ע"י רוב האוכלוסייה, פעולות התגמול של כנופיות אלו גורמות להתרשמות שהאלימות במכסיקו הולכת וגוברת.
התוצאות הכלכליות החלשות של מקסיקו מחזקות את החשש כי היא איננה נהנית מן ההבראה של הייצור האמריקני, במידה שהיא נהנתה בעבר. הסיבה לכך היא שהייצוא של מקסיקו מפסיד לייצוא הסיני נתחים בשוק הענקי של ארה"ב, שאליו מיועדים יותר מ-90% מהייצוא המקסיקני. 
4. רזרבות הנפט של מקסיקו 
לפי נתונים רשמיים של חברת הנפט הלאומית, PEMEX יש למקסיקו רזרבה מוכחת של 14.מיליארד חביות נפט והערכה לגבי רזרבות סבירות בהיקף של 11.8 מיליארד חביות ורזרבות אפשריות בהיקף של 8.4 מיליארד חביות.

מומחים מתריעים על העדר השקעות בחיפוש וניצול מקורות נפט חדשים. המצב היום הוא שפמקס מצליחה להרחיב את התפוקה למרבצים חדשים רק בהיקף של 10 אחוזים מסה"כ הנפט הנשאב מהמרבצים הקיימים. לפי קצב התפוקה הנוכחי, 3.4 מיליון חביות ליום, הרזרבות המוכחות ייגמרו בעוד 10 שנים.
מצב זה מדאיג במיוחד על רקע הגברת התלות של מקסיקו בהכנסות הנפט, שהיוו 34% מהתקציב הפיסקאלי המקסיקני בשנת 2006. מחירי השיא של חבית נפט שנרשמו במהלך שנת 2007 תרמו לגידול החד בהכנסות מייצוא נפט.
החוק המקסיקני לא מאפשר היום לפמקס להיכנס לשותפות עם חברות בינ"ל כדי להזרים השקעות.

מסקנת מומחים בינלאומיים בתחום הנפט היא שללא רפורמה באנרגיה שתאפשר לפמקס שותפות עם חברות בינ"ל, מקסיקו תיוותר עם הרבה נפט מתחת לאדמה אך ללא כסף כדי לנצלו.

5. תשלומי העברה (REMESAS)
אחרי ההכנסות מנפט, מקור ההכנסות השני בחשיבותו לכלכלת מקסיקו הוא העברת כספים ממקסיקנים הגרים בחו"ל (בעיקר בארה"ב) לבני המשפחה הנמצאים במקסיקו. בארה"ב חיים היום 18 מיליון תושבים ממוצא מקסיקני. בשנת 2007 ההעברות מהקהילה המקסיקנית מחוץ למקסיקו הגיעו לסך של מעל 25 מיליארד דולר.  

2. מדיניות סחר החוץ של מקסיקו
 
עד 2003 המדיניות התרכזה בהרחבת הסכמי הסחר החופשי ועידוד היצוא. מקסיקו ב-15 שנים האחרונות חתמה על 32 הסכמי סחר והינה מובילה בתחומה בעולם. בשנים האחרונות הלכה וגדלה הביקורת על הממשלה ובשנים האחרונות למעשה הקפיאה מכסיקו מו"מ על הסכמי סחר נוספים ותתרכז בלקדם את הפוטנציאל הקיים בהסכמים החתומים. ההסכם האחרון שנחתם היה ההסכם עם יפן שנכנס לתוקף ב-2005.
 

שלבים בפתיחת השוק המקסיקאי ליבוא:
עד 1995 הייתה מקסיקו משק סגור שטיפח יצור מקומי המחליף יבוא ושמרה על הגנות מכסיות ברמה הגבוהה ביותר. 
 ב-1986- מקסיקו הצטרפה להסכם GATT והתחילה במדיניות הליברליזציה.

 ב-1993- נחתם הסכם האס"ח עם צ'ילה.

 ב-1994- נכנס לתוקף הסכם האס"ח עם ארה"ב וקנדה (NAFTA), אשר שינה באופן מוחלט את מבנה הכלכלה המקסיקאי.
  

מלבד הסכם NAFTA (1994), למקסיקו שורה של הסכמי סחר חופשי עם מדינות אחרות:

צ'ילה (1992), קולומביה  (1995) , ונצואלה (1995) קוסטה ריקה (1995), בוליביה (1995), ניקרגואה (1998), האיחוד האירופאי (2000), ישראל (2000), הונדורס, אל סלוודור ו-גואטמלה (2001), אורוגוואי (2001), איסלנד, ליצ'נסטיין, נורווגיה ושוויץ (2001) EFTA, יפן (2005)
חברות מקסיקו בהסכמים בינ"ל
מקסיקו חברה ב:

 

· WTO  (ארגון הסחר העולמי). 
· הסכם NAFTA (הסכם סחר חופשי עם ארצות הברית וקנדה).

· ה BID (הבנק הבין אמריקאי לפיתוח).

· ה WORLD BANK (הבנק העולמי).

· ארגון ה- OECD.

· מקסיקו שייכת לארגון APEC (Asia Pacific Economic Cooperation) מ-1993. 

מאז הסכם NAFTA  מ- 1994 (הסכם סחר חופשי בין ארה"ב, קנדה ומקסיקו) , היצוא המקסיקאי צומח בכ- 23% לשנה. 



 
מקסיקו – ענפי יצוא עיקריים:

סה"כ היצוא ממקסיקו בשנת 2006: 250 מיליארד דולר

 
ענפי יצוא נבחרים: 
	יצוא (מיליון דולר)
	מוצר

	127,665
	מוצרי מתכת, הרכבה וציוד

	45,692
	מכוניות

	46,249
	מוצרים חשמל ואלקטרוניקה

	31,895
	נפט ומוצריו

	10,349
	טקסטיל

	5,729
	מזון ושתייה


מקסיקו - ענפי יבוא עיקריים 
סה"כ היבוא למקסיקו בשנת 2006: 256 מיליארד דולר

מוצרי יבוא נבחרים:

 

	יבוא (מיליון דולר)
	מוצר

	10,580
	חלקים למכוניות

	7,830
	מכוניות

	8.905
	מעגלים מוכללים

	5,863
	חלקים למוצרי תקשורת

	3,047
	ציוד מחשבים


  . 3נתוני הכלכלה המקסיקאית

1996-2007
	2007
	2006
	2005


	2004


	2003


	2002 
	2001
	2000
	1999 
	1998
	1997 
	שנה

	757
	733
	702
	661
	646.4
	636.8
	577
	575
	475
	427
	358
	תמ"ג (במיליארדי $)

	3.3
	4.46
	3.2%
	4.1%
	1.5%
	0.9%
	-0.2%
	6.9%
	3.7%
	4.8%
	6.9%
	שינוי שנתי בתמ"ג (ב-%)

	6,900
	6,870
	6,613
	6,510
	6,349
	6,255
	6,100
	5,813
	4,938
	4,354
	3,580
	תמ"ג לנפש (ב- $)

	4.0%
	3.9%
	3.8%
	4.7
	3.9%
	5.7%
	4.4%
	9%
	12.3%
	18.6%
	17%
	% אינפלציה

	7.4%
	7.0%
	8.2%
	8.6%
	4.3%
	10.7%
	11.6%
	15.24%
	21.4%
	25.3%
	19.9%
	שער ריבית רשמי 

	3.7%
	3.6%
	2.9%
	3.7%
	2.1%
	2.7%
	2.5%
	2.2%
	2.6%
	3.2%
	3.4%
	% אבטלה

	272.1
	250.2
	213.7
	189.1
	166.7
	160.7
	157.5
	166.45
	136.8
	117.5
	108
	יצוא (במיליארדי $)

	283.3
	256.1
	221.3
	197.2
	173.7
	168.7
	168.4
	174.46
	142.1
	125.2
	105.5
	יבוא (במיליארדי $)

	11.2-
	5.8-
	-7.5
	-8
	-7
	-8
	-10.9
	-8
	-5.6
	-7.74
	0.62
	עודף/ גירעון מסחרי (במיליארדי $)

	78.0
	69.5
	69.2
	64.24
	53.4
	50.6
	40.9
	33.6
	30.7
	31.8
	28.8
	רזרבות מט"ח

	
	10.9
	10.9
	11.3
	10.69
	10.37
	9.342
	9.46
	9.5
	9.16
	8.0
	שער חליפין דולר/פסו


4. הסחר עם ישראל - 2007.
 
 

סה"כ היצוא מישראל למקסיקו ב-2007 הסתכם ב- 290 מיליון דולר.
הנתונים לשנת 2007 מראים עליה של יותר מ 30% ביצוא הישראלי למקסיקו לאורך 3 השנים האחרונות.  הסקטורים המובילים ביצוא הישראלי למכסיקו הם: תקשורת, תשומות לחקלאות (כולל דשנים), שרותים, ופלסטיקה, וענף רפאוי (ציוד ותרופות).
היצוא המקסיקני לישראל ב-2007 הסתכם ב-133.6 מיליון דולר. המדובר בגידול ביצוא המקסיקני לישראל  של מעל 100% לעומת שנת 2005. רוב היצוא המכסיקני מתמקד במכונות, רכבים, ואלקטרוניקה.

הסכם הסחר החופשי בין ישראל למקסיקו מאפשר כיום (כשמונה שנים לאחר כניסתו לתוקף) את הרחבת החדירה של מוצרים ישראלים לשוק המקסיקאי, בענפים רבים, שחלקם טרם "גילו" את השוק המקסיקני.

 

נתוני הסחר ישראל מקסיקו 
 

הרכב  היצוא 2007 :
· תקשורת (58.6 מיליון $)

· מוצרים כימיים (58 מיליון $)
· מכונות ומכשירים מכאניים וחשמליים (56.3 מיליון $)

· פלסטיק גומי ושרפים (35.5 מיליון $)

· מתכות פשוטות ומוצריהם (29.2 מיליון $)
· ציוד רפואי (10 מיליון $)
 
הרכב היבוא 2007: 

· כלי תחבורה (36.4 מיליון $).

· מכונות ומכשירים מכאניים וחשמליים  (27.9 מיליון $)
· אלקטרוניקה (18.0 מיליון $)
· תקשורת  (16.1 מיליון $)
· חקלאות ומזון (6.4 מיליון $)
 
פעילות החברות הישראליות במקסיקו
 

הפעילות של חברות ישראליות במקסיקו הולכת ומתרחבת. חברות ישראליות נכנסות לשוק המקסיקאי וממנות נציגים מקומיים. חברות אחרות הפעילות במקסיקו כבר זמן מה עובדות באמצעות משרד מקומי המאויש לרוב על ידי נציג ישראלי.
 

בשנים האחרונות ישנה התעניינות הולכת וגוברת של החברות הישראליות להיכנס לפעילות עסקית כאן במקסיקו. עם  מעל 100 מיליון תושבים ותל"ג של מעל 730 מיליארד דולר, פוטנציאל היצוא והיקף ההשקעות במיזמים במקסיקו בטווח הבינוני והארוך גדול למד.

מקסיקו היא גם מעצמה במונחים של אמריקה לטינית, כאשר חברות מקסיקניות רבות פעילות במדינות מרכז ודרום אמריקה. בנוסף לקירבה הגיאוגרפית והשפה המשותפת, חברות מקסיקניות נהנות מהרשת הגדולה ביותר של הסכמי סחר חופשי עם מדינות האזור, ובנוסף, ארה"ב וקנדה (נפט"א), האיחוד האירופי, אפט"א, יפן וישראל.  
 

חשוב לציין את קצב הגידול המהיר בנציגויות של החברות הישראליות. בשנת 1996 היו רק כ 20 נציגים לחברות ישראליות במקסיקו (מתוכם מעל 30 ישראלים). כיום מעל 250  חברות ישראליות יש להן נציגים או חברות בת במקסיקו.

  
הזדמנויות עסקיות וענפים עם פוטנציאל יצוא
 

הסכם הסחר החופשי בין ישראל למקסיקו מאפשר עם כניסתו לתוקף בחודש יולי 2000 את חדירת המוצרים הישראלים לשוק המקסיקאי. ההסכם קבע פרק זמן של 5 שנים להורדה הדרגתית של המכסים לרוב מוצרי התעשייה. החל מינואר 2005, ה יבוא והיצוא של כמעט כל מוצרי התעשייה בין שתי המדינות אינו חייב במכס.

דרך אחת לחברה ישראלית לפעול במקסיקו היא ע"י שיתופי פעולה בין חברות ישראליות ומקסיקאיות בהקמת קווי יצור משותפים במקסיקו שתוצרתם מיועדת לארה"ב וקנדה. החברות משתמשות בטכנולוגיה הישראלית ובכוח העבודה וחומרי הגלם הזולים הקיימים במקסיקו. מגמה זו מסתמנת בעיקר בענפי ההי-טק והחקלאות.

כמו כן, חברות ישראליות רבות הקימו במקסיקו חברות בת האחראיות גם על פעילות חברת האם באיזור אמל"ט והקריביים. התשתיות המתקדמות הקיימות במקסיקו, השוק המקומי הגדול, מיקומה הגיאוגרפית והקירבה לשווקים הגדולים של ארה"ב וקנדה – וכן היכולת הקלה יחסית להגיע לשווקים המתפתחים של מרכז אמריקה משתלבים ברציונל העסקי של החברות הישראליות הפעילות באיזור. בנוסף, עלות אחזקת משרד וכ"א במקסיקו (הנהנית ממאגר גדול של אנשים טכניים מיומנים), זולה בהרבה מעלות אותו משרד אזורי במקומות אלטרנטיביים כמו מיאמי או טקסס.

מקסיקו נבחרה ע"י משרד התמ"ת ומכון היצוא כ-"מדינת יעד" לקידום הסחר הבילטרלי לשנים 2005-2006: היא אחת מתוך 7 מדינות שנבחרו. בחירתה של מקסיקו כמדינת יעד מאפשרת לנספחות המסחרית לתגבר ולגוון את אופי הפעילות במקסיקו. כך למשל, מתוכננת פעילות רחבה לקידום ענף הרכב הישראלי, שעד עתה טרם נכנס לשוק המקסיקני. 
השקעות

בשנים האחרונות אנו עדים להגברת השקעות של חברות ישראליות במקסיקו ושל חברות מקסיקניות בארץ. בשנה האחרונה השקיעה חברת המכרות והמתכות המקסיקנית AHMSA במכרות הנחושת בתמנע. סה"כ ההשקעה משוערת בכ-100 מיליון דולר. אותה חברה אף השקיעה בחברת הסטארט-אפ אקוויז, העוסקת בטכנולוגיות לטיפול במים. 

חברת טבע הישראלית רכשה בשנים האחרונות כמה מפעלים לייצור תרופות במקסיקו, וכיום מפעילה אופרציות מקסיקניות בשווי של 160 מיליון דולר, באמצעות חברת הבת שהקימה, "טבע מקסיקו". בתחום החקלאי, חנכה בשנה שעברה חברת זרעים גדרה תחנת מו"פ ראשונה במקסיקו. וחברת נטפים השקיעה לאחרונה 8 מיליון דולר בבניית קו ייצור בעיר REYNOSA.

 

 
7. הסכמים בילטראליים  ישראל - מקסיקו
 

הסכמים כלכליים שנחתמו בין מקסיקו לישראל:

	נחתם  ב - 1952
	הסכם לשיתוף פעולה מסחרי            

	נחתם  ב - 1985
	מזכר הבנה להדדיות בסחר               

	נחתם  ב - 1985
	הסכם לאספקת נפט                          

	נחתם  ב - 1992
	מזכר הבנה לשת"פ כלכלי/טכני
מטרה – לקדם שת"פ וקשרים כלכליים בילטרליים.      

	נחתם  ב - 1994 
	הסכם בין מכוני היצוא 
מטרתו - חילופי מידע בנושאים טכנולוגיים, מסחריים ושת"פ תעשייתי. הוסכם גם על החלפת מידע על אפשרויות להשקעות ומיזמים משותפים.                    

	נחתם  ב - 1995 
	הסכם בין התאחדויות  התעשיינים 
 מטרתו - לפתח מיזמים משותפים בעיקר בתחום ה"היי -טק" ולהעביר מידע על הזדמנויות עסקיות.

	נחתם  ב - 1996 
	הסכם לשת"פ בענייני מכס               

	נחתם ביולי 1999
	הסכם למניעת כפל מס

	נחתם במרץ 2000
	הסכם אזור סחר חופשי


 
הסכמים בתהליך:
הסכם להגנה על השקעות – במקביל למו"מ על אס"ח בין המדינות, התקיים מו"מ על הסכם להגנה על ההשקעות. 
הסכם לאפשר שטעון של סחורות – הסתיים מו"מ על הסכם שיאפשר לחברות משתי המדינות לייצא סחורות למדינה השנייה, דרך מדינות שלישיות (ארה"ב, האיחוד האירופי ומדינות ה-EFTA ). ההסכם צפוי לעבור אישור של שתי המדינות בתחילת 2008.

הסכם שת"פ בנושא טכנולוגיות של מים – הסכם מסגרת נחתם בשנת 2007, הסכם סופי צפוי להיחתם במהלך 2008.

הסכם שת"פ במו"פ תעשייתי -  שתי המדינות אמורות לקדם נושא זה במהלך 2008.
 8. צינורות שיווק ומכירות לחברות הישראליות במקסיקו
 

נושא השיווק מסובך ומורכב במקסיקו, עקב היעדר מאגרי מידע  אמינים, זמינים וניתנים לפילוח, גודל המדינה והיעדר אחידות בחקיקה המסחרית בין ה - STATES.
נכון לעכשיו, החשיפה והחדירה הטובות ביותר, מהירות ביותר ובעלות התוצאות העסקיות הטובות ביותר -  הן דרך  התערוכות המומלצות (ע"י הנספחות שלנו ומכון היצוא). בתערוכות קל יותר לאתר נציג/מפיץ/שותף.
 

רצוי להיזהר מאד במתן בלעדיות לשיווק במקסיקו (מומלץ לתת למספר מפיצים) ורצוי לחבור לחברה מספיק גדולה שמסוגלת להפיץ במספר מדינות (בתוך מקסיקו). 

רצוי להתייעץ עם משרדי ייעוץ של רו"ח ועו"ד בינ"ל במקסיקו לפני חתימה על חוזי התקשרות להפצה או לאספקה. בנספחות המסחרית קיים מאגר רו"ח ועו"ד המתמחים בהתקשרות של חברות יצוא. המאגר יינתן לפי דרישה לכל יצואן ישראלי. 
 

בעיה נוספת היא מגבלת שפה : עדיין, כמעט ולא ניתן לחדור לשוק או להגדיל מכירות ללא ידיעת השפה הספרדית (בכתב ובעל פה). עם זאת, יש שיפור מתמיד בכל הבעיות  לעיל, עקב החשיפה המהירה ליבוא, שינויים מבניים בתעשייה המקומית, התפתחות ההסכמים לאס"ח, הפרטה מהירה ומקיפה, שיפור  והשקעות בתשתית ושינויים בחקיקה.
 

 

9. תערוכות ואירועים בהם משתתפות חברות ישראליות
 

התערוכות המרכזיות בהן משתתפות חברות ישראליות הן:
 

EXPOAGRO SINALOA – תערוכה זו הינה התערוכה החקלאית המרכזית המתקיימת במקסיקו. בשנים האחרונות השתתפו בה חברות ישראליות רבות. התערוכה נערכת פעם בשנה בסוף חודש ינואר ב- SINALOA. לפרטים נוספים יש ליצור קשר עם הנספחות המסחרית במקסיקו ולבקר באתר התערוכה.
www.expoagro.org.mx

 

EXPOCOMM MEXICO - תערוכה בתחום הטכנולוגיה ומוצרי התקשורת. התערוכה נערכת פעם בשנה בחודש פברואר במקסיקו סיטי וישנה השתתפות רחבה של חברות ישראליות ורוב החברות הרב לאומיות בתחום זה.
www.expocomm.com/mexico
EXPOPACK MEXICO – התערוכה המובילה במכסיקו בתחום האריזה ופלסטיקה. www.expopack.com.mx
LAS AMERICAS SECURITY SHOW תערוכה שנתית בנושא אבטחה (SECURITY ) ובטיחות. על אף שמס' המשתתפים יחסית קטן, התערוכה מושכת קהל מקצועי וממוקד בתחום ה-SECURITY.  www.lasamericassecurityshow.com.mx
PAACE – אחת התערוכות החשובות בכל אמריקה לטינה בתחום תעשיית הרכב. www.paaceautomechanika.com
EXPO JOYA – תערוכת התכשיטים החשובה במדינה שמתקיימת כל שנה בעיר גואדלאחרה. www.expojoya.com.mx
EXPO AGROALIMENTARIA IRAPAUTO – תערוכה זו הינה תערוכה חקלאית נוספת המתקיימת במקסיקו. בשנים האחרונות השתתפו בה חברות ישראליות רבות. התערוכה נערכת פעם בשנה בחודש נובמבר ב- IRAPUATO. לפרטים נוספים יש ליצור קשר עם הנספחות המסחרית במקסיקו ולבקר באתר התערוכה.
www.expoagroalimentariagto.com.mx

10. תרבות עסקית וטיפים ליצואן הישראלי

· מקסיקו הינה מדינה שונה מישראל הן מבחינה תרבותית והן מבחינה מנטאלית ובכל המשתמע מכך. בכדי לפעול במדינה זו צריך להכיר בשוני ולנהוג לפי דפוסי התנהגות הקיימים בה.
· אי ידיעת השפה הספרדית (בכתב ובעל פה) מהווה מחסום משמעותי ביצירת קשר בכלל,  וקשר עסקי בפרט. 
· בעיר הבירה מקסיקו סיטי כל אנשי הממשל והעסקים לבושים בחליפה בכל שעות העבודה. בחלק מה-STATES השונים הלבוש הינו לא פורמאלי. 
· מושג הזמן במקסיקו הינו שונה בתכלית ממושג הזמן בישראל למרות שבסביבה העסקית יש הקפדה יתרה על לוח הזמנים מאשר ביום יום. 
· המקסיקאים עובדים יום עבודה מ-10:00 עד 20:00 (עם הפסקת צהרים ארוכה בין השעות 14:00  עד 17:00). ארוחת צהריים שמורה לרוב לארוחה עסקית. אין לפסוח על ארוחת הצהרים ולפעמים היא יכולה להימשך מספר שעות וברוב המקרים לקדם מו"מ.
· ארוחות - ארוחת בוקר מתחילה בין 8 ל- 9 בבוקר וזו הישיבה הרשמית לענייני עסקים, היא קצרה יותר מארוחת צהרים. ארוחת צהרים מתקיימת בין 14:00-17:00 והמטרה היא להכיר את האנשים בטרם נכנסים למערכת קשרים עסקית.
· יחסי אנוש - כדאי להגיע למקסיקו עם מלאי של כרטיסי ביקור. המקסיקאים משתמשים בהם ומדגישים תוארי DR, PROFESOR, INGENIERO, LICENCIADO..
· התנהגות אגרסיבית אינה מקובלת במקסיקו ולא נהוג לכפות דברים על הצד השני, התנהגות מעין זו "סוגרת דלתות" ולא משיגה את המטרה.
· חשוב לקחת בחשבון כי למקסיקאים, כולל לאנשי העסקים, יש קושי באמירת "לא" (לעומתנו שנוהגים לומר את הדברים באופן ישיר). המקסיקאים "מייפים" את הדברים כדי לא לפגוע בבן שיחם. חשוב מאד לזהות מתי המקסיקאי אומר "כן" או "אולי" ומתכוון ל"לא".
· בניית קשרים אישיים – במקסיקו יש צורך הכרחי ליצור קשרים אישיים עם השותפים/ הלקוחות שלך. הבעת עניין במשפחה וברקע האישי של האדם היושב מולך דורשים השקעה של זמן ומאמצים, אבל משתלמים בסופו של דבר הן בהיבט העסקי והן בהיבט האישי/חברתי. המקסיקאי צריך לחוש נוח בחברתך כבן אדם וכחבר בטרם יחליט לעשות אתך עסקים.
 

שגרירות ישראל
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